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通过集团联动、研发创新、产

品升级、全国经营，兴业期货充分

发挥股东背景优势和后发优势，

延伸衍生品金融服务链、提高产

品附加值、服务实体经济，走出了

一条不同于其他同业期货公司的

发展道路，成为国内期货行业中

一支不断崛起的新力量。

提要

□ 记者 张海强

在“第九届中国最佳期货经营机构暨最佳期货分
析师评选”活动中，兴业期货凭借快速的业务增长态
势、规范的风控机制、较强的盈利能力，以及在服务大
宗商品产业客户方面的突出表现，一举斩获“中国最具
成长性期货公司”“最佳商品期货产业服务奖”等多个
奖项，同时其上海分公司也蝉联“中国优秀期货营业
部”。近年来，通过与集团内机构的合作联动，兴业期
货业务取得了快速发展，公司产业客户服务能力也大
幅提高。

A 借集团合作联动
助公司业务发展

兴业期货控股股东是目前国内资产规模最大的股
份制商业银行——兴业银行集团的控股子公司兴业
国际信托有限公司，这使得兴业期货成为业内为数不
多的同时具有银行和信托双重股东背景的期货公
司。依托雄厚的股东背景和强大的资本实力，兴业期
货充分发挥期货业务特殊竞争力和公司平台优势，整
合研发、管理、市场、科技、交易等多方面有利资源，全
面拓展资产管理、金融期货、商品期货经纪业务以及
其他创新业务，为广大客户提供优质、高效的综合性
期货金融服务。

今年以来，兴业期货大力推进与兴业银行零售业
务条线、企业金融条线的集团内战略协同，合作业务
涵盖经纪零售业务、资管计划代销业务、资产管理业
务、风险管理业务等多项业务，双方就合作方式共同
制定联合营销计划，为下一步银期合作奠定坚实的基
础。此外，公司与华福证券进行以期货期权为导向、
以实现双方共同利益最大化为目标，开展在经纪业
务、资管业务、自营业务以及 PB 业务上的证期合作。
据介绍，兴业期货正在推进的银期合作、证期合作能
够更大程度地满足投资者资产配置需求和企业客户
风险管理需求，以衍生品金融服务满足客户特定财务
需求。

B 仓贸通系列创新业务再添“新成员”
产业客户服务更上一层楼

作为兴业期货特色业务的“仓贸通”业务，在
2016 年继续延续其 2015 年市场热潮。2016 年 5 月，

兴业期货携手兴业银行落地了国内首笔“仓贸通拟
交割业务”，为大型橡胶贸易企业发放了相当于 90%
货值的流动资金贷款，贷款资金被用于支付给上海
期货交易所购买橡胶标准仓单的交割货款。这是继
2015 年兴业银行和兴业期货合作推出“仓贸通业务”
后的又一款银期创新合作业务，具有较高的创新意
义和市场价值。

“仓贸通拟交割业务”是国内第一款由银行为企业
垫付交割货款，


